PRIMESALES

Vertriebsoptimierung im Mittelstand




Haben Sie. ..







...eine , Fahne"
fur Ihre Verkaufer?







. ,Strategische”
Verkaufer?







Verkaufer mit Zeit?







Haben Sie ...

... Verkaufer mit
Eigenmotivation?




Die brauchen Sie auch, denn Sie kénnen
Mitarbeiter nur in begrenztem Umfang zur
Leistungserbringung motivieren!

Sehr wohl aber kénnen Sie es beeinflussen,
demotivierende Faktoren aus dem Weg zu

raumen.

Michael Sturhan 6ffnet Ihnen die Augen

dahin gehend, was lhre Verkdaufer mdg-

licherweise demotivieren konnte.




Haben Sie. ..

... ein Angebots-
management?




In vielen Unternehmen werden eingehende

Anfragen zwar schnell, aber standardisiert

abgearbeitet.

Die Folge ist, dass Ihr Kunde nicht motiviert
wird, einen anderen Entscheidungspara-

meter als den Preis einzubeziehen.

Gemeinsam mit Michael Sturhan sollten
Sie klare Regeln fur Ihr Angebotswesen er-
arbeiten, um dem Kunden speziell bei inte-
ressanten Anfragen verdeutlichen zu kon-
nen, dass Sie an seinem Projekt besonders

interessiert sind.




Michael Sturhan

Jahrgang 1960

Diplom-Okonom (Diplomarbeit tiber
Marketing im Mittelstand)

20 Jahre Erfahrung als Marketingleiter,
Vertriebsleiter, Geschaftsfihrer im
Mittelstand

Der Erfolgsgestalter fur Ihren Vertrieb:
kompetent, praxisnah, erfolgsorientiert.
Einer von Ihnen.



eintagige

Quick-Check,

Verkauferworkshops,
+Aktives Verkaufen"
~Strategisches Verkaufen".




lhr Nutzen

Sie werden verstanden!

Sie sparen. Die schnelle Einarbeitung
auf Ihre Themen heif3t automatisch
weniger Aufwand = weniger Kosten!
Sie finden sich wieder. Individuelle Opti-
mierungslésungen, angepasst an lhre
Kultur und Struktur.

Sie werden nicht alleingelassen.

Auf Wunsch praxisnahe Begleitung bei
der Umsetzung.

Sie genief3en Flexibilitat. Die regionale
Nahe ermdglicht ggf. auch kurzzeitigen
Einsatz und halt Reisekosten niedrig.
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